
 

Potencial de Ganancias para Agencias 
de Seguros en México en 2025 
1. Resumen Ejecutivo 

El mercado de seguros en México presenta un potencial de ganancias significativo para las 
agencias en 2025. Se proyecta que el tamaño del mercado alcance los USD 27.83 mil millones 
en 2024, con una tasa de crecimiento anual compuesta (CAGR) esperada del 6.40% durante el 
período 2025-2033. Este crecimiento está impulsado por factores clave como el aumento de la 
inversión extranjera y la expansión de las plataformas de comercio electrónico. Si bien se 
anticipa una desaceleración en el crecimiento general de los seguros en América Latina en 
2025, la trayectoria para México sigue siendo positiva. Los tipos de seguros más rentables se 
determinarán en función de la demanda, las tasas de crecimiento y las estructuras de 
comisiones. Las estrategias de publicidad efectivas, tanto digitales como tradicionales, serán 
cruciales para maximizar las ventas. Finalmente, la adaptación a las tendencias emergentes 
como Insurtech y las preferencias cambiantes de los consumidores jugará un papel 
fundamental en el éxito de las agencias de seguros. 
 
2. El Mercado de Seguros en México en 2025: Una Visión General 
 

●​ Tamaño y Crecimiento del Mercado: 
○​ El mercado de seguros en México alcanzó los USD 27.83 mil millones en 2024 y se 

prevé un crecimiento sustancial, llegando a los USD 49.20 mil millones para 2033, 
con una CAGR del 6.40% durante 2025-2033. Esto indica un entorno sólido para 
las posibles ganancias. 

○​ Aunque se proyecta que el crecimiento de los seguros en América Latina se 
desacelerará a un 3.8% en 2025 desde un 7.6% en 2024, el mercado aún presenta 
oportunidades considerables. 

○​ México está en camino de convertirse en el vigésimo mercado de seguros más 
grande a nivel mundial para 2026. 

○​ Se espera que la prima bruta emitida en México aumente de USD 28.4 mil millones 
en 2021 a USD 32.7 mil millones para 2026, con una tasa de crecimiento anual 
promedio del 1.7%. Sin embargo, datos recientes sugieren un crecimiento mucho 
mayor en 2024. 

○​ La expansión del mercado de seguros en México se evidencia por las proyecciones 
de crecimiento que superan el promedio mundial. Aunque se prevé una ligera 
desaceleración en línea con las tendencias regionales, la perspectiva general para 
2025 sigue siendo favorable. La diferencia en las tasas de crecimiento entre los 
distintos informes (1.7% frente a 6.4% frente a 17% en 2024) sugiere variaciones 
en las metodologías o enfoques (mercado general frente a segmentos específicos). 
Las agencias deben considerar estas diferentes tasas de crecimiento al establecer 
sus expectativas. 

○​ Línea de pensamiento: El tamaño total del mercado y el crecimiento proyectado 
proporcionan el contexto fundamental para el potencial de ganancias. Las tasas de 

 
 

This is a PK Strategic Intelligence Report created for KAMELIAS. 
Get a fast quote for tailored Strategic Intelligence reports at PepeKamel.com 

 



 

crecimiento más altas generalmente se traducen en más oportunidades para que 
las agencias aumenten sus ventas y comisiones. El hecho de que México se esté 
convirtiendo en un actor global más importante indica una demanda creciente de 
productos de seguros. 

 
●​ Factores Clave: 

 
○​ Aumento de la Inversión Extranjera: Las aseguradoras extranjeras que ingresan 

al mercado mexicano están introduciendo nuevos productos y competencia, lo que 
lleva a la innovación y a una mejor calidad de servicio. Esto puede beneficiar a las 
agencias al ofrecer una gama más amplia de productos para ofrecer. 

○​ Expansión de Plataformas de Comercio Electrónico: El comercio electrónico 
facilita el acceso a los seguros, especialmente para los consumidores con 
conocimientos digitales, y permite a las aseguradoras llegar a un público más 
amplio. Las agencias deben adaptarse a esta tendencia estableciendo una 
presencia en línea y capacidades de venta digital. 

○​ Aumento de la Población de Edad Avanzada: Esta tendencia está catalizando la 
demanda de productos de seguros de salud y de vida. Las agencias deberían 
centrarse en estos segmentos para capitalizar este cambio demográfico. 

○​ Crecimiento Económico y Mayor Conciencia del Consumidor: El crecimiento 
económico, el aumento del gasto gubernamental, las innovaciones tecnológicas y 
una mayor conciencia del consumidor sobre los productos de seguros son factores 
clave del mercado. A medida que la economía crece, más individuos y empresas 
tendrán los medios y la inclinación para comprar seguros. 

○​ Requisitos Regulatorios: Los requisitos regulatorios cada vez mayores, en 
particular para el seguro de vehículos, están impulsando el crecimiento del 
mercado en segmentos específicos. Las agencias deben mantenerse informadas 
sobre estas regulaciones para garantizar el cumplimiento e identificar 
oportunidades. 

○​ Vulnerabilidad a Desastres Naturales: La susceptibilidad de México a 
terremotos, huracanes e inundaciones aumenta la demanda de seguros 
comerciales y de propiedad. Las agencias en áreas de alto riesgo tienen un 
mercado importante para este tipo de cobertura. 

○​ Una variedad de factores están impulsando la expansión del mercado de seguros 
mexicano. Las agencias que comprendan y atiendan estos factores, como las 
necesidades de la población de edad avanzada o la demanda de acceso digital, 
estarán mejor posicionadas para el éxito. El impacto de la inversión extranjera 
sugiere un mercado abierto a nuevas ideas y competencia, que las agencias 
pueden aprovechar. 

○​ Línea de pensamiento: La identificación de los factores de crecimiento del mercado 
ayuda a las agencias a comprender las fuerzas subyacentes que dan forma a la 
demanda. Al alinear sus ofertas y estrategias con estos factores, las agencias 
pueden aprovechar las necesidades existentes y emergentes en el mercado. 
 

●​ Tendencias Clave: 
 

○​ Digitalización: Las iniciativas digitales son una tendencia clave en todo el 
mercado de seguros generales. Las agencias deben adoptar herramientas y 
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plataformas digitales para mejorar sus operaciones y llegar a los clientes de 
manera efectiva. 

○​ Seguro Paramétrico: Esta es una tendencia emergente, particularmente en el 
tratamiento de los riesgos de desastres naturales. Las agencias deberían explorar 
las oportunidades de ofrecer productos de seguros paramétricos, especialmente a 
las empresas vulnerables a tales eventos. 

○​ Vehículos Eléctricos (VE): El creciente mercado de vehículos eléctricos está 
influyendo en el mercado de seguros generales, lo que probablemente requiera 
una cobertura especializada. Las agencias deben prepararse para ofrecer 
productos de seguros adaptados a los VE. 

○​ Criterios ESG: La integración de criterios ESG en las políticas de inversión para 
las instituciones de seguros es obligatoria a partir del 1 de enero de 2025. Si bien 
esto afecta directamente a las aseguradoras, las agencias deben ser conscientes 
de la creciente importancia de los factores ESG para sus clientes, en particular las 
empresas. 

○​ Inflación Social y Aumento de los Costos Médicos: Estos factores podrían 
extender las condiciones de mercado difíciles e impactar a las aseguradoras de 
salud y de accidentes. Las agencias que venden productos relacionados deben ser 
conscientes de los posibles aumentos de precios y el aumento de la demanda. 

○​ Integración de Insurtech: La integración de Insurtech es crucial para la 
modernización del sector, con nuevas empresas que introducen plataformas 
digitales que mejoran la accesibilidad y la eficiencia. Las agencias deberían 
considerar asociaciones o la adopción de soluciones Insurtech. 

○​ Enfoque en Mercados Desatendidos: El acceso a mercados desatendidos a 
través de canales digitales y microseguros es una prioridad para las compañías de 
seguros. Las agencias pueden explorar oportunidades en estos segmentos. 

○​ Las tendencias resaltan un mercado que evoluciona rápidamente con la tecnología 
y las prioridades sociales cambiantes. La digitalización ya no es opcional sino una 
necesidad. Las agencias que se mantengan a la vanguardia de estas tendencias, 
por ejemplo, comprendiendo los seguros paramétricos o las necesidades de los 
propietarios de vehículos eléctricos, obtendrán una ventaja competitiva. El enfoque 
en los mercados desatendidos presenta una oportunidad para las agencias con 
estrategias de distribución innovadoras. 

○​ Línea de pensamiento: La comprensión de las tendencias clave permite a las 
agencias anticipar las futuras necesidades del mercado y adaptar sus modelos de 
negocio en consecuencia. Al alinearse con tendencias como la digitalización e 
Insurtech, las agencias pueden mejorar su eficiencia y el alcance de sus clientes. 
 

3. Potencial de Ganancias Proyectado para Agencias de Seguros en 2025 
 

●​ Impacto del Crecimiento General del Mercado: La CAGR proyectada del 6.40% para 
el mercado de seguros en México sugiere un potencial directo para un aumento similar 
en las ganancias de las agencias, asumiendo que las tasas de comisión se mantengan 
estables. Sin embargo, las tasas de crecimiento pueden variar entre los diferentes tipos 
de seguros. 

●​ Crecimiento del Mercado de Seguros Generales: Se espera que el mercado de 
seguros generales alcance una CAGR de más del 7% durante 2024-2028. Las agencias 
que se centran en líneas de seguros generales (automóvil, propiedad, responsabilidad 
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civil, etc.) pueden anticipar un fuerte crecimiento en sus ingresos. 
●​ Crecimiento del Mercado de Seguros de Vida: También se espera que el mercado de 

seguros de vida en México alcance una CAGR de más del 7% durante 2024-2028. Las 
agencias especializadas en productos de seguros de vida u que los ofrecen tienen una 
importante oportunidad de crecimiento. 

●​ Crecimiento del Mercado de Seguros Comerciales: Se proyecta que este segmento 
crecerá a una CAGR del 7.10% durante 2025-2033. Las agencias que se dirigen a las 
empresas pueden esperar un potencial de ganancias sustancial. 

●​ Crecimiento del Mercado de Seguros para Mascotas: Con una notable CAGR del 
18% esperada entre 2025 y 2030, las agencias que incursionan en seguros para 
mascotas podrían experimentar un crecimiento exponencial. 

●​ Posible Desaceleración: Si bien el crecimiento general es positivo, se debe considerar 
la desaceleración proyectada en el crecimiento de las primas de seguros en América 
Latina al 3.8% en 2025 (desde el 7.6% en 2024). Esto podría indicar un ritmo de 
crecimiento ligeramente más moderado que en el pasado inmediato. 

●​ Factores Económicos: Deloitte proyecta un bajo crecimiento del PIB del 1% para 
México en 2025, con una mayor probabilidad de contracción económica. Esta 
incertidumbre económica podría potencialmente frenar las ventas de seguros hasta cierto 
punto. Sin embargo, otras fuentes proyectan un crecimiento más estable. 

●​ Aumento de las Primas: El aumento en los costos de los seguros de automóviles 
(aumento del 69% entre diciembre de 2018 y julio de 2024, superando la inflación) 
sugiere que las agencias que venden seguros de automóviles pueden ver primas más 
altas y, por lo tanto, comisiones potencialmente más altas. Del mismo modo, las tarifas de 
los seguros de salud también han aumentado significativamente. 

●​ Crecimiento General de las Primas en 2024: La industria en general experimentó un 
crecimiento de las primas de alrededor del 17% en 2024 , lo que indica un sólido 
desempeño reciente que podría trasladarse a 2025. Grupo SURA también informó un 
crecimiento interanual del 31.6% en el mercado mexicano en 2024. 

●​ Desempeño de BBVA México: BBVA México reportó un crecimiento del beneficio neto 
atribuido acumulado del 7.8% al cierre de marzo de 2025, lo que indica una tendencia 
financiera positiva en el sector financiero en general, que incluye seguros. 

●​ El potencial de ganancias para las agencias de seguros en México en 2025 es 
fuertemente positivo, impulsado por un sólido crecimiento del mercado en varios 
segmentos. Si bien la incertidumbre económica presenta un posible obstáculo, los 
aumentos significativos de las primas en áreas clave como los seguros de automóviles y 
de salud, junto con el sólido desempeño general del mercado en 2024, sugieren un 
entorno favorable para la generación de ingresos. Las agencias deben ser estratégicas al 
centrarse en segmentos de alto crecimiento y adaptarse a la dinámica del mercado. Las 
variadas proyecciones de crecimiento de diferentes fuentes requieren un enfoque 
matizado para la previsión. 

○​ Línea de pensamiento: Para determinar el potencial de ganancias, es crucial 
observar las proyecciones de crecimiento del mercado general y de los tipos de 
seguros específicos. Un mayor crecimiento en los segmentos específicos en los 
que se centra una agencia impactará directamente su potencial de ingresos. Los 
indicadores económicos proporcionan contexto, ya que una economía fuerte 
generalmente respalda mayores ventas de seguros. Los aumentos de las primas 
también pueden generar mayores ingresos por comisiones. 
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4. Identificación de los Tipos de Seguros Más Rentables en México 
 

●​ Segmentos de Alta Demanda y Crecimiento: 
○​ Seguro de Automóvil: Identificado consistentemente como el segmento más 

grande en el mercado mexicano de seguros generales , con un crecimiento 
significativo de las primas en 2024 y una CAGR proyectada del 2.6% durante 
2020-2025. La naturaleza obligatoria del seguro de automóvil garantiza aún más 
una demanda constante. 

○​ Seguro de Salud (PA&H): El segundo segmento más grande en seguros 
generales con una CAGR proyectada del 8.9% durante 2020-2025. El aumento de 
los costos médicos y una mayor conciencia del consumidor están impulsando la 
demanda. El seguro médico privado para expatriados también es un mercado 
importante. 

○​ Seguro de Vida: Se proyecta que crecerá a una CAGR de más del 7% durante 
2024-2028 , con un pronóstico de crecimiento global del 3% durante 2025-26. Los 
cambios demográficos y una mayor conciencia de la seguridad financiera están 
impulsando este crecimiento. 

○​ Seguro de Propiedad: Se pronostica que crecerá a una CAGR del 6.6% durante 
2020-2025, impulsado por la susceptibilidad de México a los desastres naturales. 
El seguro de hogar es particularmente importante para residentes y expatriados. 

○​ Seguro Comercial: Se espera una CAGR del 7.10% durante 2025-2033, 
impulsada por la necesidad de soluciones personalizadas contra riesgos naturales 
y operativos. 

○​ Seguro para Mascotas: El segmento de más rápido crecimiento con una CAGR 
esperada del 18% entre 2025 y 2030, lo que indica un alto potencial de 
rentabilidad. 

○​ Seguro de Viaje: Si bien se centra en América Latina, la alta CAGR del 15.4% 
sugiere potencial en México, especialmente con la recuperación del turismo. 

○​ Seguro Vinculado al Cambio Climático: Esta área requiere una mayor 
diversificación y presenta una oportunidad creciente. 

○​ Seguro de Riesgos Cibernéticos: Con el aumento de los ataques cibernéticos, la 
demanda de seguros de riesgos cibernéticos está aumentando. 

○​ Seguro Paramétrico: Está ganando terreno como solución para desastres 
naturales y otros riesgos, particularmente en el sector corporativo con una CAGR 
proyectada del 12% (2025-2034). 
 

●​ Tasas de Comisión: 
 

○​ La comisión promedio para los corredores de seguros de vida es del 7% al 15%, 
con tasas potencialmente más altas en el primer año (80-100%). Algunas fuentes 
sugieren hasta un 115%. 

○​ Las comisiones de los seguros de salud también pueden ser altas, potencialmente 
el 100% de la prima del primer año. 

○​ El seguro de automóvil para turistas en México ofrece una comisión del 25%. Baja 
Mex ofrece hasta un 30% de comisión sobre las primas de seguros mexicanos. 

○​ Comisiones de corretaje en México: Propiedad 5-25% (promedio 15%), 
Responsabilidad Civil General 15-20% (promedio 16%), Automóvil 16-30% 
(promedio 20%), Accidentes y Salud 15-20%. 
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○​ Las comisiones base de Chubb Canadá oscilan entre el 10 y el 20% para líneas 
personales y comerciales. Chubb US enumera una amplia gama de comisiones 
para diversos productos. 

○​ Los seguros de crédito, caución, crédito hipotecario y garantía financiera pueden 
tener comisiones más altas. 

○​ MexiPass ofrece las mejores comisiones en varios tipos de seguros mexicanos. 
 

●​ Potencial de Rentabilidad: 
 

○​ Considerando tanto las altas tasas de crecimiento como las tasas de comisión 
potencialmente altas, los seguros para mascotas, los seguros de salud y los 
seguros de vida parecen ofrecer un potencial de rentabilidad significativo en 2025. 

○​ El seguro de automóvil, si bien tiene una tasa de crecimiento más baja que 
algunos otros, sigue siendo el segmento más grande con una demanda constante, 
lo que lo convierte en una fuente de ingresos estable. El reciente aumento de las 
primas también podría aumentar la rentabilidad. 

○​ El seguro comercial es un área de fuerte crecimiento con demanda de soluciones 
personalizadas. 

○​ El seguro de propiedad, especialmente en regiones propensas a desastres 
naturales, ofrece un buen potencial. 

○​ Áreas emergentes como el riesgo cibernético y los seguros paramétricos 
podrían ser muy rentables para las agencias que desarrollen experiencia en estos 
nichos de mercado. 
 

●​ Los tipos de seguros más rentables en México en 2025 probablemente serán aquellos 
con una combinación de alta demanda, fuertes proyecciones de crecimiento y tasas de 
comisión favorables. El seguro para mascotas destaca por su excepcional crecimiento, 
mientras que los seguros de salud y de vida ofrecen tanto un buen crecimiento como 
comisiones potencialmente altas. Los seguros de automóviles y comerciales 
proporcionan un mercado grande y en expansión. Las agencias deben analizar sus 
fortalezas y dirigirse a estos segmentos de alto potencial. 

○​ Línea de pensamiento: Para determinar la rentabilidad, debemos considerar tanto 
el volumen de ventas (impulsado por la demanda y el crecimiento) como las 
ganancias por venta (impulsadas por las tasas de comisión). Los segmentos con 
alto crecimiento y altas comisiones naturalmente ofrecerán el mayor potencial de 
ganancias. 
 

●​ Tabla 1: Tipos de Seguros Más Rentables en México (2025) 
 

Tipo de Seguro CAGR Proyectada 
(2025) 

Tasa de Comisión 
Promedio 

Potencial de 
Rentabilidad 

Fragmentos de 
Apoyo 

Seguro para 
Mascotas 

18% Variable Alto  

Seguro de Salud 
(Individual) 

8.9% 12-22% primer 
año y 
subsecuentes 

Alto  

Seguro de Vida >7% 7-15% (80-100% Alto  
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Tipo de Seguro CAGR Proyectada 
(2025) 

Tasa de Comisión 
Promedio 

Potencial de 
Rentabilidad 

Fragmentos de 
Apoyo 

primer año) 
Seguro de 
Automóvil 

2.6% 16-30% Moderado-Alto  

Seguro Comercial 7.10% 10-20% Moderado-Alto  
Seguro de 
Propiedad 

6.6% 15% (promedio) Moderado  

Seguro de Viaje 15.4% (LatAm) Variable Moderado  
Seguro de 
Riesgos 
Cibernéticos 

Creciente Variable Alto  

Seguro 
Paramétrico 

12% (Corporativo) Variable Alto  

 
5. Estrategias Efectivas de Publicidad y Marketing para Ventas de Seguros 
 

●​ Marketing Digital: 
○​ Optimización para Motores de Búsqueda (SEO): Mejorar la visibilidad del sitio 

web de la agencia en los resultados de búsqueda orgánica es crucial para atraer 
clientes potenciales que buscan seguros en línea. Esto implica el uso de palabras 
clave relevantes como "seguro de automóvil México" o "seguro de salud para 
expatriados México". 

○​ Marketing de Contenidos: Crear contenido valioso e informativo, como artículos 
de blog, guías y videos que respondan a las preguntas e inquietudes comunes 
sobre seguros, puede establecer la agencia como una autoridad confiable y atraer 
tráfico orgánico. Este contenido se puede compartir en múltiples plataformas para 
mejorar el alcance. 

○​ Marketing en Redes Sociales: Plataformas como Facebook, Instagram y LinkedIn 
ofrecen formas poderosas de interactuar con clientes potenciales, construir 
conciencia de marca y generar leads. El contenido atractivo y la interacción regular 
son clave para construir una comunidad en línea. Las redes sociales también 
permiten publicidad dirigida basada en datos demográficos e intereses. 

○​ Publicidad de Pago por Clic (PPC): Las campañas de PPC en motores de 
búsqueda y redes sociales pueden dirigir tráfico de alta intención al sitio web de la 
agencia. La selección de palabras clave correctas y la creación de anuncios 
atractivos son esenciales para maximizar el retorno de la inversión (ROI). 

○​ Email Marketing: La automatización del email marketing puede ser una estrategia 
eficaz para nutrir leads, fortalecer las relaciones con los clientes existentes y 
agilizar las comunicaciones operativas. Los correos electrónicos personalizados 
basados en la segmentación pueden aumentar la participación y las conversiones. 

○​ Influencer Marketing: Colaborar con influencers relevantes en las redes sociales 
puede ayudar a las agencias a llegar a nuevas audiencias y generar confianza. 
Esta estrategia aún no está saturada en el sector de seguros, lo que presenta 
oportunidades para las primeras marcas en adoptar. 

○​ Insurtech y Plataformas Digitales: Adoptar o asociarse con plataformas Insurtech 
puede mejorar la eficiencia operativa y la experiencia del cliente. Estas plataformas 
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a menudo ofrecen capacidades de cotización y compra en línea, lo que atrae a los 
consumidores digitales. 
 

●​ Publicidad Tradicional: 
○​ Radio y Televisión: Si bien el marketing digital ha ganado prominencia, los medios 

tradicionales como la radio y la televisión aún pueden ser efectivos, especialmente 
para llegar a audiencias en áreas rurales o grupos demográficos específicos. 

○​ Medios Impresos: Los anuncios en periódicos y revistas especializadas pueden 
llegar a nichos de mercado específicos. Los publirreportajes pueden ser una forma 
de proporcionar información más detallada sobre los productos de seguros. 

○​ Publicidad Exterior: Las vallas publicitarias y la señalización digital pueden 
aumentar la visibilidad local de una agencia. 
 

●​ Retorno de la Inversión (ROI) y Costo por Adquisición (CPA): 
○​ Medir el ROI de las estrategias de marketing digital es crucial para optimizar el 

gasto y mejorar la efectividad de las campañas. Las métricas clave incluyen la tasa 
de conversión, el costo por lead y el valor de vida del cliente. 

○​ El CPA en la industria de seguros puede variar significativamente según el 
producto y el canal de marketing. El marketing digital dirigido a menudo puede 
proporcionar un CPA más bajo en comparación con los métodos tradicionales. 

○​ Es importante alinear la estrategia de marketing con las preferencias de compra de 
los clientes para mejorar el ROI. 

●​ Las estrategias de publicidad y marketing efectivas para las agencias de seguros en 
México en 2025 deben adoptar un enfoque multicanal, combinando el poder del 
marketing digital con el alcance de los métodos tradicionales. El marketing digital ofrece 
capacidades de segmentación y medición precisas, lo que permite a las agencias 
optimizar su ROI. El marketing de contenidos, el SEO y el marketing en redes sociales 
son esenciales para construir una presencia en línea y atraer clientes potenciales. Si bien 
los medios tradicionales aún pueden ser valiosos, especialmente para audiencias 
específicas, el panorama digital presenta oportunidades significativas para el crecimiento 
y la eficiencia. Medir y analizar continuamente el ROI y el CPA de diferentes canales 
permitirá a las agencias asignar sus presupuestos de marketing de manera efectiva y 
maximizar sus ganancias. 

○​ Línea de pensamiento: Para anunciar eficazmente las ventas de seguros, las 
agencias deben comprender el comportamiento del consumidor mexicano y los 
canales de comunicación más efectivos. La combinación de estrategias digitales y 
tradicionales permite un alcance más amplio y una mejor participación. El 
seguimiento del ROI y el CPA garantiza que las inversiones en marketing generen 
resultados rentables. 
 

6. Estudios de Caso de Agencias de Seguros Exitosas en México 
●​ Seguros Monterrey New York Life: Esta empresa ha logrado un crecimiento constante 

al adaptarse a los estándares regulatorios, aprovechar la era digital a través de 
aplicaciones móviles y plataformas en línea, desarrollar productos centrados en el cliente 
y expandir su fuerza de ventas y canales. Su enfoque en la educación financiera y la 
construcción de una sólida reputación también han sido clave para su éxito. 

●​ Zenda.la: Esta insurtech ha democratizado el acceso a los seguros ofreciendo productos 
gratuitos y escalables a través de una plataforma digital, reduciendo costos al eliminar 
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intermediarios y formando alianzas estratégicas con empresas como Swiss Re y Salud 
Digna. Su enfoque en las necesidades del usuario, la protección de datos y el 
compromiso regulatorio también han contribuido a su modelo innovador. 

●​ Crabi: Esta insurtech está revolucionando el seguro de automóvil en México con un 
enfoque digital de pila completa, ofreciendo integración y automatización perfectas en 
todo el ciclo de vida del seguro. Su modelo B2B2C, asociaciones estratégicas y 
tecnología de punta le han permitido escalar de manera rentable y abordar los puntos 
débiles de los socios. 

●​ Inter.mx: Esta insurtech mexicana se asoció con Stripe para lanzar un modelo de 
suscripción freemium para seguros de salud y teléfonos móviles, simplificando el acceso 
a los seguros y aprovechando la tecnología para automatizar pagos y prevenir fraudes. 
Su lanzamiento estratégico durante el Gran Premio de México de Fórmula 1 demostró un 
marketing eficaz. 

●​ El análisis de estas agencias exitosas revela varias estrategias clave. La adaptación a la 
tecnología y la digitalización es fundamental para mejorar la accesibilidad y la 
eficiencia. La innovación en los modelos de negocio, como los modelos freemium y 
las soluciones integradas, puede atraer nuevos segmentos de clientes. La formación de 
alianzas estratégicas con otras empresas, incluidas las Insurtechs y las instituciones 
financieras, puede ampliar el alcance y las capacidades. Un fuerte enfoque en el 
cliente, con productos y servicios personalizados, genera confianza y lealtad. 
Finalmente, anticiparse y adaptarse a los cambios regulatorios garantiza el 
cumplimiento y abre nuevas oportunidades. 

○​ Línea de pensamiento: El examen de casos de éxito proporciona información 
práctica sobre las estrategias que funcionan en el mercado mexicano de seguros. 
La identificación de patrones comunes entre estas agencias puede guiar a otras en 
sus esfuerzos por lograr un crecimiento significativo. 
 

7. Tendencias y Oportunidades Emergentes en el Mercado de Agencias de Seguros en 
México 

●​ Adopción de Tecnología (Insurtech y IA): La integración de Insurtech y la inteligencia 
artificial (IA) está transformando el sector de seguros en México. Las agencias que 
adoptan estas tecnologías pueden mejorar la eficiencia operativa, personalizar las 
interacciones con los clientes y ofrecer nuevos productos y servicios. La IA se está 
utilizando para análisis predictivos, automatización del procesamiento de reclamaciones y 
mejora de la precisión de la suscripción. 

●​ Preferencias de los Consumidores: Los consumidores mexicanos buscan cada vez 
más comodidad, transparencia y experiencias digitales fluidas en sus interacciones con 
las aseguradoras. Las agencias deben invertir en plataformas en línea fáciles de usar, 
aplicaciones móviles y canales de comunicación digital para satisfacer estas 
expectativas. También existe una creciente demanda de soluciones holísticas y servicios 
complementarios más allá de la protección básica de seguros. 

●​ Seguro Integrado: La compra de seguros se está integrando cada vez más en compras 
más amplias de bienes y servicios, lo que presenta oportunidades para que las agencias 
exploren asociaciones con otras empresas para ofrecer seguros integrados. 

●​ Open Insurance: Este concepto, basado en el intercambio de datos de seguros de forma 
segura y estandarizada, tiene el potencial de impulsar la transparencia, estimular la 
competencia y mejorar la experiencia del consumidor en América Latina, incluido México. 
Las agencias que se adapten a este futuro panorama de datos podrían obtener una 
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ventaja competitiva. 
●​ Énfasis en la Sostenibilidad (ESG): Los factores ambientales, sociales y de 

gobernanza (ESG) están cobrando cada vez más importancia en la industria de seguros. 
Las agencias deben ser conscientes de esto y considerar cómo pueden ofrecer 
productos y servicios que se alineen con los valores de sostenibilidad de sus clientes. 

●​ Creciente Conciencia de los Riesgos: La mayor conciencia de los riesgos cibernéticos 
y los desastres naturales está impulsando la demanda de seguros especializados como 
el seguro de riesgos cibernéticos y el seguro paramétrico. Las agencias que desarrollen 
experiencia en estas áreas pueden acceder a mercados en crecimiento. 

●​ Las agencias de seguros en México en 2025 tienen la oportunidad de capitalizar estas 
tendencias emergentes. La adopción de tecnología no solo mejorará la eficiencia sino 
que también permitirá a las agencias llegar a una audiencia más amplia y ofrecer 
experiencias personalizadas. Comprender y responder a las cambiantes preferencias de 
los consumidores es fundamental para la retención y la adquisición de clientes. Explorar 
modelos de negocio innovadores, como el seguro integrado, y prepararse para 
tendencias futuras como el Open Insurance puede posicionar a las agencias para el éxito 
a largo plazo. Finalmente, el creciente énfasis en la sostenibilidad y la conciencia de los 
riesgos crea nuevas demandas de productos de seguros especializados. 

○​ Línea de pensamiento: La identificación de las tendencias emergentes permite a 
las agencias anticipar los cambios en el mercado y adaptar sus estrategias en 
consecuencia. La adopción de tecnología y la comprensión de las preferencias de 
los consumidores son cruciales para mantener la competitividad y aprovechar 
nuevas oportunidades. 

 
8. Recomendaciones para Maximizar la Rentabilidad de las Agencias de Seguros en 2025 

●​ Invertir en Capacidades Digitales: Desarrollar una presencia en línea sólida a través de 
un sitio web fácil de usar, aplicaciones móviles y perfiles activos en redes sociales. 
Implementar herramientas digitales para la gestión de clientes, el procesamiento de 
pólizas y la comunicación. 

●​ Centrarse en Seguros de Alto Crecimiento y Altas Comisiones: Priorizar la venta de 
seguros para mascotas, seguros de salud (especialmente para individuos y expatriados), 
seguros de vida y seguros comerciales, dada su fuerte demanda, proyecciones de 
crecimiento y tasas de comisión potencialmente altas. 

●​ Desarrollar Experiencia en Nichos de Mercado: Especializarse en áreas de 
crecimiento como seguros de riesgos cibernéticos, seguros paramétricos y seguros 
vinculados al cambio climático para atender las demandas emergentes y diferenciarse de 
la competencia. 

●​ Adoptar un Enfoque Multicanal: Combinar estrategias de marketing digital (SEO, 
marketing de contenidos, redes sociales, PPC, email marketing) con métodos 
tradicionales (radio, publicidad exterior) para llegar a una gama más amplia de clientes. 

●​ Construir Alianzas Estratégicas: Colaborar con Insurtechs, instituciones financieras y 
otras empresas para ampliar el alcance, ofrecer productos integrados y mejorar la 
experiencia del cliente. 

●​ Priorizar la Experiencia del Cliente: Ofrecer un servicio al cliente excepcional, brindar 
asesoramiento personalizado y agilizar los procesos de reclamación para generar 
confianza y lealtad. 

●​ Mantenerse Informado sobre las Regulaciones: Estar al tanto de los cambios 
regulatorios en el sector de seguros en México para garantizar el cumplimiento e 
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identificar nuevas oportunidades. 
●​ Medir y Optimizar el ROI del Marketing: Realizar un seguimiento continuo del 

rendimiento de las diferentes estrategias de marketing para identificar qué canales y 
enfoques ofrecen el mejor retorno de la inversión y ajustar las tácticas en consecuencia. 

●​ Capacitar y Desarrollar Agentes: Invertir en la formación de agentes para que puedan 
vender eficazmente una amplia gama de productos de seguros y adaptarse a las nuevas 
tecnologías y tendencias del mercado. 

●​ Explorar Mercados Desatendidos: Utilizar canales digitales y microseguros para llegar 
a segmentos de la población que tradicionalmente han estado desatendidos por la 
industria de seguros. 
 
 

9. Conclusión 
El mercado de seguros en México presenta un panorama prometedor para las agencias en 
2025. El fuerte crecimiento proyectado, impulsado por una variedad de factores económicos y 
demográficos, crea un entorno favorable para la expansión de las ganancias. Al centrarse 
estratégicamente en los tipos de seguros más rentables, adoptar estrategias efectivas de 
publicidad y marketing, y adaptarse a las tendencias emergentes como la digitalización y las 
preferencias cambiantes de los consumidores, las agencias pueden posicionarse para lograr un 
éxito significativo en el mercado mexicano de seguros. La clave para maximizar el potencial de 
ganancias radica en una comprensión profunda de la dinámica del mercado, un enfoque en la 
innovación y un compromiso con la satisfacción del cliente. 

Bibliografía  

1. Mexico Insurance Market Size, Share and Forecast to 2033 - IMARC Group, 
https://www.imarcgroup.com/mexico-insurance-market 2. LatAm insurance growth projected to 
decelerate in 2025, Swiss Re Institute, 
https://www.reinsurancene.ws/latam-insurance-growth-projected-to-decelerate-in-2025-swiss-re-
institute/ 3. Mexico Insurance Industry Outlook 2022 - 2026 - Report Linker, 
https://www.reportlinker.com/clp/country/8495/726309 4. Mexico Insurance Company Rankings 
2025, https://www.mexinsurance.com/mexico-insurance-company-rankings-2025/ 5. The future 
of the insurance industry and its expansion in the Latin American markets, 
https://www.gruposura.com/en/noticia/the-future-of-the-insurance-industry-and-its-expansion-in-t
he-latin-american-markets/ 6. Mexico Insurance Market, Size, Share, Outlook and Growth 
Opportunities 2020-2026, 
https://www.researchandmarkets.com/reports/4855037/mexico-insurance-market-size-share-out
look 7. Mexico Commercial Insurance Market 2033 - IMARC Group, 
https://www.imarcgroup.com/mexico-commercial-insurance-market 8. General insurance 
industry in Mexico to reach $20 billion by 2025, driven by increased auto sales and investment 
in new digital products forecasts GlobalData, 
https://www.globaldata.com/media/insurance/general-insurance-industry-mexico-reach-20-billion
-2025-driven-increased-auto-sales-investment-new-digital-products-forecasts-globaldata/ 9. 
Mexico General Insurance Market Size and Trends by Line of Business, Distribution, 
Competitive Landscape and Forecast to 2028 - GlobalData, 
https://www.globaldata.com/store/report/mexico-general-insurance-market-analysis/ 10. 
Parametric Insurance Market Assessment 2025-2034: Industry - GlobeNewswire, 
https://www.globenewswire.com/news-release/2025/05/01/3072182/0/en/Parametric-Insurance-

 
 

This is a PK Strategic Intelligence Report created for KAMELIAS. 
Get a fast quote for tailored Strategic Intelligence reports at PepeKamel.com 

 



 

Market-Assessment-2025-2034-Industry-Set-to-Reach-51-3-Billion-by-2034-as-Climate-Disaster
s-and-AI-Adoption-Reshape-Risk-Models.html 11. Global economic and insurance market 
outlook 2025‒26 - Swiss Re, 
https://www.swissre.com/dam/jcr:dbe1695d-7cf9-4a14-bc37-52465fe4789a/sri-sigma-global-eco
nomic-insurance-market-outlook-2025-2026.pdf 12. Mexico Life Insurance Market Size and 
Trends by Line of Business, Distribution, Competitive Landscape and Forecast to 2028 - 
GlobalData, https://www.globaldata.com/store/report/mexico-life-insurance-market-analysis/ 13. 
Mexico Pet Insurance Market Size & Outlook, 2024-2030, 
https://www.grandviewresearch.com/horizon/outlook/pet-insurance-market/mexico 14. Mexico 
economic outlook, January 2025 - Deloitte, 
https://www2.deloitte.com/us/en/insights/economy/americas/mexico-economic-outlook.html 15. 
Mexico Auto Insurance Costs Surge, Outpacing Inflation, 
https://mexicobusiness.news/automotive/news/mexico-auto-insurance-costs-surge-outpacing-inf
lation 16. Mexico: A Market in Flux | Leader's Edge Magazine, 
https://www.leadersedge.com/industry/mexico-a-market-in-flux 17. 1Q25 Report Business Areas 
Mexico - Accionistas e Inversiones en Bolsa, Analistas de Mercados y Financieros – BBVA, 
https://shareholdersandinvestors.bbva.com/informes/1q25-report-business-areas-mexico/ 18. 
Mexico' auto insurance industry report 3M24 - Qualitas, 
https://qinversionistas.qualitas.com.mx/uploads/informes/2024/sectorial/1T/en/Industry_report_1
Q24.pdf 19. Mexico' auto insurance industry report 6M24, 
https://www.bmv.com.mx/docs-pub/eventemi/eventemi_1401381_1.pdf 20. Insurance Market in 
Mexico - 2024.03 Rankings - rankingslatam, 
https://rankingslatam.com/blogs/industry-news/insurance-market-in-mexico-2024-03-rankings 
21. Ultimate 2025 Mexico Insurance Guide - Plalla., 
https://plalla.com/en/ultimate-mexico-insurance-guide/ 22. International Health Insurance in 
Mexico | Cigna Global, https://www.cignaglobal.com/where-we-cover/mexico 23. Healthcare in 
Mexico | Health Insurance in Mexico - Allianz Care, 
https://www.allianzcare.com/en/support/health-and-wellness/national-healthcare-systems/health
care-in-mexico.html 24. 6. The Complete Guide to Healthcare in Mexico for 2025. - Vallarta 
Shores, https://vallartashores.com/the-complete-guide-to-healthcare-in-mexico-for-2025/ 25. 
Guide to Health Insurance and Healthcare System in Mexico | InterNations, 
https://www.internations.org/mexico-expats/guide/healthcare 26. Expatriate health insurance in 
Mexico, https://www.international-sante.com/healthforexpats/expat-insurance/country/mexico/ 
27. Healthcare in Mexico: Overview of Costs & Plans Available in 2024 - International Living, 
https://internationalliving.com/countries/mexico/health-care/ 28. Insurance Coverage for Your 
Home and Property in Mexico - Mexperience, 
https://www.mexperience.com/insuring-your-property-in-mexico/ 29. Mexico Homeowner's, 
Renter's, Condo Unit Insurance, https://guardianinsurancemx.com/mexico-home-insurance/ 30. 
How Much Does Homeowners Insurance Cost in Mexico's Top Cities?, 
https://mexicoliving.com/average-cost-of-homeowners-insurance-in-mexico/ 31. Latin America 
Travel Insurance Market Size & Outlook, 2030 - Grand View Research, 
https://www.grandviewresearch.com/horizon/outlook/travel-insurance-market/latin-america 32. 
Mexico Travel Insurance: Plans & Prices (2025), 
https://www.squaremouth.com/resources/destinations/mexico 33. 2025 Global Insurance 
Outlook | EY, 
https://www.ey.com/content/dam/ey-unified-site/ey-com/en-gl/insights/insurance/documents/ey-g
l-global-insurance-outlook-01-2025.pdf 34. Insurance & Reinsurance 2025 - Mexico | Global 
Practice Guides - Chambers and Partners, 

 
 

This is a PK Strategic Intelligence Report created for KAMELIAS. 
Get a fast quote for tailored Strategic Intelligence reports at PepeKamel.com 

 



 

https://practiceguides.chambers.com/practice-guides/insurance-reinsurance-2025/mexico/trend
s-and-developments 35. Latin America | RPC, 
https://www.rpclegal.com/thinking/insurance-reviews/annual-insurance-review-2025/latin-americ
a/ 36. Life Insurance Commission Calculator to Optimize Earnings - Compass, 
https://www.getcompass.ai/calculators/life-insurance-commission 37. What is a typical 
commission rate for life insurance agents when selling a policy? - Reddit, 
https://www.reddit.com/r/LifeInsurance/comments/wkfueo/what_is_a_typical_commission_rate_f
or_life/ 38. Membership Information for the 2025 Million Dollar Round Table Requirements for 
the U.S. and Select Markets, 
https://members.mdrt.org/globalassets/digizuite/31238-en-2025-membership-info-non-core_engl
ish-11-01-2023.pdf 39. Why should members use this product? A: The IIANM/IIG online Mexico 
tourist auto insurance program, 
https://iianm.org/wp-content/uploads/2019/06/Mexico-Auto-More-info.pdf 40. Sell Mexican 
Insurance & Earn up to 30% Commission | Baja Mex, 
https://www.baja-mex.com/about/become-a-subagent.php 41. Get Appointed - MexiPass, 
https://www.mexipass.com/get-appointed 42. Mexico - ISN Country Insurance Information 
Report, https://www.irletter.com/market-guides-pdf/Mexico.pdf 43. Intermediary Compensation 
Practices - Chubb, https://www.chubb.com/ca-en/intermediary-compensation-practices.html 44. 
Broker and Independent Agent Compensation - Chubb, 
https://www.chubb.com/us-en/agents-brokers/producer-compensation.html 45. MexiPass - 
Mexican Insurance | Mexico Car and Auto Insurance | MexiPass, https://www.mexipass.com/ 
46. Digital Marketing For Insurance: 9 Guiding Principles, 
https://www.bankbound.com/blog/digital-marketing-for-insurance/ 47. Marketing Tips for 
Insurance Agents: How to Build a Client Base and Generate Revenue, 
https://www.bluefireinsurance.com/knowledge-center/independent-agent/marketing-tips-for-insur
ance-agents/ 48. Content Marketing Strategies for Insurance Brokers | Tao Digital, 
https://taodigitalmarketing.com/content-marketing-for-insurance-brokers/ 49. Content Marketing 
for Financial Service Companies: 11 Tips & Tricks | NYTLicensing, 
https://nytlicensing.com/latest/marketing/financial-content-marketing/ 50. A Guide To Content 
Marketing For Insurance | NYTLicensing, 
https://nytlicensing.com/latest/marketing/insurance-content-marketing/ 51. All-In-One Insurance 
Social Media Marketing: Stratosphere - Insurance Marketing Agency, 
https://www.joinstratosphere.com/insurance-agency-social-media-marketing 52. Using Social 
Media for Insurance Marketing - Cactus Mailing, 
https://www.cactusmailing.com/blog/insurance-social-media 53. Social Media for the Insurance 
Industry in 2024 - Staff Boom, 
https://www.staffboom.com/blog/social-media-in-the-insurance-industry/ 54. 10 Advantages of 
Social Media Marketing for Insurance Agencies Today! - SocialSellinator, 
https://www.socialsellinator.com/social-selling-blog/top-10-advantages-of-social-media-marketin
g-for-insurance-agencies-today 55. Maximizing ROI Through Digital Marketing: A 
Comprehensive Guide for Insurance Agents, 
https://blog.club.capital/club-capital-marketing-blog/maximizing-roi-through-digital-marketing-a-c
omprehensive-guide-for-insurance-agents 56. Insurance Influencer Marketing, 
https://openinfluence.com/insurance-influencer-marketing/ 57. Inter.mx Partners with Stripe to 
Launch Freemium Insurance Model ..., https://stripe.com/en-ch/customers/inter.mx 58. 
Premium-Free Insurance to Democratize Health, 
https://mexicobusiness.news/health/news/premium-free-insurance-democratize-health 59. 
Companies | Crabi - 30N Ventures, 

 
 

This is a PK Strategic Intelligence Report created for KAMELIAS. 
Get a fast quote for tailored Strategic Intelligence reports at PepeKamel.com 

 



 

https://www.30n.vc/companies/crabi-is-a-full-stack-digital-car-insurance-company 60. Prudential 
Financial partners with insurtech 123Seguro to bring innovative insurance to customers in Latin 
America, 
https://news.prudential.com/latest-news/prudential-news/prudential-news-details/2024/Prudentia
l-Financial-partners-with-insurtech-123Seguro-to-bring-innovative-insurance-to-customers-in-Lat
in-America/default.aspx 61. Innovation Meets Protection: Insurtech, Ally for SME Logistics - 
Mexico Business News, 
https://mexicobusiness.news/mobility/news/innovation-meets-protection-insurtech-ally-sme-logis
tics 62. Mexico's Rise as a Insurtech Hub - Mexico Business News, 
https://mexicobusiness.news/health/news/mexicos-rise-insurtech-hub 63. Guros: Driving 
Insurance Adoption in LatAm with Technology - LatamList, 
https://latamlist.com/guros-driving-insurance-adoption-in-latam-with-technology/ 64. Mexico - 
Selling Factors and Techniques - International Trade Administration, 
https://www.trade.gov/country-commercial-guides/mexico-selling-factors-and-techniques 65. 
Entering The Mexico Market? Here Are 9 Things to Consider For Marketing In Mexico, 
https://inbeat.agency/blog/marketing-in-mexico 66. Digital Marketing in the Insurance Industry: 
Why insurers need to upgrade, 
https://www.orangedcx.com/en/blog/marketing-digital-en-la-industria-de-seguros 67. The Design 
Thinking Approach to Measure, Prove, and Improve the Value of Marketing Jack J. Phillips, PhD 
Frank Q. Fu, PhD, CPT P - ROI Institute, 
https://roiinstitute.net/wp-content/uploads/2021/05/ROI-in-Marketing-Chapter-2.pdf 68. What Is 
The ROI Of Digital Transformation In Insurance? - Forrester, 
https://www.forrester.com/blogs/what-is-the-roi-of-digital-transformation-in-insurance/ 69. 
Building sustainable GenAI ROI in insurance - PwC, 
https://www.pwc.com/us/en/industries/financial-services/library/insurance-gen-ai-roi.html 70. 
2024 Annual Marketing Report | Nielsen, 
https://www.nielsen.com/insights/2024/maximizing-roi-in-a-fragmented-world-nielsen-annual-ma
rketing-report/ 71. Return on Investment on Various Digital Marketing Strategies: A qualitative 
assessment of Small Medium Enterprises operating across the world - ResearchGate, 
https://www.researchgate.net/publication/355153480_Return_on_Investment_on_Various_Digita
l_Marketing_Strategies_A_qualitative_assessment_of_Small_Medium_Enterprises_operating_a
cross_the_world 72. Customer acquisition cost (CAC): How to calculate & improve it - Zendesk, 
https://www.zendesk.com/sg/blog/customer-acquisition-cost/ 73. Average Customer Acquisition 
Cost in the Insurance Industry - Focus Digital, 
https://focus-digital.co/average-customer-acquisition-cost-in-the-insurance-industry/ 74. 
Affordable Health Insurance Leads for Your Business - Dolead, 
https://www.dolead.com/growth-hub/affordable-health-insurance-leads-for-your-business 75. 
Mexico's insurance sector goes from strength to strength | World ..., 
https://www.worldfinance.com/wealth-management/mexicos-insurance-sector-goes-from-strengt
h-to-strength 76. Stories | Revolutionizing Mexico's insurance ... - 30N Ventures, 
https://www.30n.vc/stories/revolutionizing-mexico-s-insurance-landscape-why-we-invested-in-cr
abi 77. 5 Trends That Could Boost the Insurance Market in Coming Years - Mexico Business 
News, 
https://mexicobusiness.news/tech/news/5-trends-could-boost-insurance-market-coming-years 
78. Digital, Connected, Generative Insurance to Reshape the Industry - Mexico Business News, 
https://mexicobusiness.news/tech/news/digital-connected-generative-insurance-reshape-industr
y 79. Three lessons from a digital-first diabetes insurance product in ..., 
https://www.rgare.com/knowledge-center/article/learning-from-obstacles--three-lessons-from-a-d

 
 

This is a PK Strategic Intelligence Report created for KAMELIAS. 
Get a fast quote for tailored Strategic Intelligence reports at PepeKamel.com 

 



 

igital-first-diabetes-insurance-product-in-mexico 80. The challenges of claims management in 
Mexico - Bdeo, https://bdeo.io/en/blog/the-challenges-of-claims-management-in-mexico/ 81. 
Customers Know What They Want. Are Insurers Listening? | Bain & Company, 
https://www.bain.com/insights/customers-know-what-they-want-are-insurers-listening/ 82. Global 
Insurance Report 2025: The pursuit of growth - McKinsey & Company, 
https://www.mckinsey.com/~/media/mckinsey/industries/financial%20services/our%20insights/gl
obal%20insurance%20report%202025/global-insurance-report-2025-the-pursuit-of-growth.pdf 
83. Open Insurance, an Opportunity for Transformation in the Insurance Sector in Latin 
America, 
https://blog.n5now.com/en/open-insurance-una-oportunidad-para-la-transformacion-en-el-sector
-de-seguros-en-america-latina/ 84. Insurance 2025 and Beyond | PwC, 
https://www.pwc.com/gx/en/industries/financial-services/publications/financial-services-in-2025/i
nsurance-in-2025.html 

 
 

This is a PK Strategic Intelligence Report created for KAMELIAS. 
Get a fast quote for tailored Strategic Intelligence reports at PepeKamel.com 

 


	Potencial de Ganancias para Agencias de Seguros en México en 2025 
	Bibliografía  


